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PREGUNTA DE
INVESTIGACION

;,Como lograr incorporar contenidos digitales
en los productos y servicios de los
emprendedores, empresarios y comerciantes
del sector de la salud, la gastronomia y la
moda en la ciudad de Buga y su area de
influencia?
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SISTEMATIZACION

- ., Como conocer oferta y demanda requeridos por los
emprendedores y empresarios de Buga y sus
alrededores, en cuanto a contenidos digitales y las
oportunidades que representan para ellos?

- ;Cudl es la estructura técnica y administrativa
requerida para la creacion de un estudio digital y
publicitario, para responder a la demanda a los
emprendedores de Buga, con una oferta pertinente?

- ;Cual es la viabilidad econOmica y financiera del
plan de negocios para BugalooStudios?

- ;,Cudl es el prototipo funcional de un aplicativo

web que permitira ofrecer a emprendedores,
microempresarios y comerciantes de Buga,
soluciones especializadas en la gestidn de contenidos
digitales?
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OBJETIVO GENERAL

FORMULAR EL PLAN
DE NEGOCIO PARA
BUGALOQSTUDIQS
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eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee
de Bugay aIrededores, a través de un aplicativo web.
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7.2.1 Realizar estudio de mercado que permita conocer:

la oferta y demanda requeridos por los emprendedores y empresarios de Buga
y sus alrededores, en cuanto a contenidos digitales y las oportunidades que
representan para ellos.

® [
O ] etl ‘/ 0 S ;Le gustaria contratar el servicio

de contenidos para sus redes
sociales?

especificos -

o Oportunidades comerciales
« Oferta y demanda y proyeccidn
digital en Buga y alrededores.

61.3%

00
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(.2.2 Realizar un estudio de mercado que permita conocer

Obijetivos
especificos

« Equipos
e Software
e Estructura Administrativa

00

la estructura técnica y administrativa requerida para la creacion del estudio digital
y publicitario BugaooStudios, para responder a la demanda a los emprendedores
de Buga y su area de influencia con una oferta pertinente.

INFRAESTRUCTURA $ 3.960.000

ACCESORIOS $ 27.300.000
Y HERRAMIENTAS

EQUIPOS $ 15.800.000
DE COMPUTO

SOFTWARE $ 3.200.000
Y LICENCIAS

MUEBLES $ 15.300.000
Y ENSERES

$ 63.560.000
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Obijetivos
especificos

o Cifras concretas
« Rentabilidad
e Retorno de Inversién

00

(.2.3 Conocer la viabilidad

econOmica y financiera del plan de negocios para bugalooStudios.

RENTABILIDAD

Al primer ano

19,6%

PUNTO 192 BASIC 1 132 STANDARD |
DE EQUILIBRIO 84 PREMIUM
LIQUIDEZ 1,3%
TIR (TASA INTERNA
74,78%

DE RETORNO)

VAN ( VALOR
ACTUAL NETO)

$ 140.094.531

A 5 anos

VIABLE
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(.2.4 Desarrollar un prototipo funcional de un
aplicativo web validado

para el mercado de emprendedores, microempresarios y comerciantes de Buga,
soluciones especializadas en la gestidn de contenidos digitales.

Obijetivos
especificos =

« Para oferta de servicios
« Soluciones especializadas en contenidos digitales

estadisticas

00
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Marcos de referencia

MARCO MARCO MARCO

CONCEPTUAL TEORICO LEGAL

ECONOMIA MARKETING 1ISO 27001

NARANJA SEGUN KOTLER Gestion la Seguridad

de la Informacion

EMPRENDI ESTRATEGIA Ley 1581 de 2012

MIENTO DIGITAL SEGUN Proteccion de datos
WALTER GIU personales

MINTIC Articulo 91 de la Ley 633
HERRAMIENTAS del 2000 inscripcion en
DEL MARKETING Registro Mercantil

SOCIAL DIGITAL SIAN

MEDIA y
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METODOLOGIA

aplicada a la investigacion

ACORTAR
CICLOS DE
DESARROLLO
Y LANZAR PMV




Analisis del Mercado

(Hootsuite 2021)

20%

A N l
-» -~ ¥
08Y% 70% 10 horas 15,

Audiencia dominante

diario en Internet
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VISUALLES

|
|

IDENTIDAD GRAFICA

Visuales marca
bugalooStudios




HHHHH

NOSOTROS
PORTAFOLIO
CONTACTO

fotografia

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

Aplicativo web

para adquirir produccion de contenidos digitales

MERCADOS DE SALUD.
BELLEZA. GASTRONOMIA
Y MODA EN BUGA.
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UX FANTASY

Firdosh Tangri
CEO

David Martin

President & Founder

Peter Smart
CXO

REFERENTES Y ACTORES

Aplicativo web
user experience design




TENDENCIA DELMERCADO

"SI UNA IMAGEN PUEDE
DECIR MAS QUE MIL
PALABRAS SOBRE TU
PRODUCTO O SERVICIO.
SAUANTAS DICE UN VIDEO?

El contenido es el rey del marketing (Branch2022)
JIti 5 i o de 2 digitos.



~ELIPE UCROS Zerelen @ "

Pro P ietario The Facto ry Es un hombre que tiene experiencia Ampliar su negocio a una cadena
u e r empresarial, trabajoé durante muchos afos de restaurantes tipo franquicia, o
y ahora su proyecto de vida son sus consolidarlo de tal forma que
restaurantes y heladerias. pueda delegarlo y administrarlo

de manera remota.
Tener mas tiempo para su familia

Persona ..

y su hogar.
Vida social
.|
. Edad 52
- Como se com po rta Empleo Comerciante Es familiar, le encanta compartir con ellos,
« Que lo define €stado civil Casado vive actualizado a las redes sociales, Hobbies
e Qué determina su compra Ublcactsn Buga comparte con sus clientes, se preocupa  —
por su buen servicio; entregarles el mejor
producto, unas lindas instalaciones y . Ver series de emprendedores
Redes usadas mantiene su sitio al dia para que sea
objeto de deseo por sus clientes. . Redisefar su negocio
@ @ .|: Pasa mas de 8 horas en su negocio, por
ser su ingreso y porque le gusta ese estilo . Viajar, ir al mar, pasear.
de vida.
. Redes sociales
Entorno
. :Qué le podemos aportar como empresa? — Temas de interés
Convertirse enla productora de contenidos que le permita llegar a su Maneja las redes sociales de su negocio,
grupo objetivo de manera directa; que este sitio se vuelva una moda crea el contenido y busca influenciadores
y que él pueda ensenar su oferta gastronomica y locativa del lugar. o apalancamiento en medios afines que le E mp@ Politica  Negocios )
permitan llegar a otros. Su opinion tiene 55% 10% 359

peso en el mercado.
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COMPONENTE DE INNOVACION

Aplicativo web
para oferta
de servicios

Empresa

B e n c h Competidor o freslance
markin

competitivo Buga

Tipo de contenido Tasa de Rango
generado interaccion de precios

500.000
a 800.000
Mes

Imdagenes

BASTIS.COL Freelance disefiadas

Fotografia 450.000
y video HD. ' por video

MONKA ST Freelance

Pag. 52

Fotografia 400.000
y video HD. | por video

™ Freelance
CREATIVOS

Fotogratia, 350.000
Cllseno

Freelance .
yvideo HD. por video

BUGALOO

Fotografia 900.000
STUDIOS '

y video reels a 1.700.00 mes

Empresa

Fuente Primaria



BASTIS.COL

nediodel pardmentro gue quieres majorar,

ater 2022-08-19 15:36

RELE
MASNO i
-RECU
ENCIA

:cindel paramentro que guiares mojorar.

Date: 2022-06-17 22:36

Fuente Primaria



VALIDACION
DELMERCADO

;Cuanto estaria
dispuesto a pagar?

31 respuestas

Google FOrmS Entre $00.000 y 1.200.000
10 preguntas
BBDD 210

empresarios

Sl respuestas

80% gastronomia
70% autodidactas

61 p 3 0/0 int cresQ d O Entre 500(.?%?;)%y 800.000
Pag. 59




VALIDACION
DEL APLICATIVO

Dentos Milagros Diana
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Interfaz Terminologia Casos Tarifas Interesado
Empresa

y usabilidad utilizada de éxito Portafolio en adquirir
I a b u I a d o . Dentos Buena Compleja Relevante Acordes Si
E n c u e St a . Dr. William H. Buena Normal Relevante Costosos e}
. Medical Boutique Buena Normal Relevante Acordes Si
. Ramses Sport Buena Buena Irrelevante Costosos No
\ . .
\ Pinturas y Acabados Buena Buena Relevante Acordes Si
bugalooStudios
|
| . . . ]
. Milagros Diana Buena Compleja Relevante Acordes Si
/
4
.\'}/
’ Lopram Store Buena Buena Relevante Acordes Si
3
< g i
Mg g e
795, dise s fre€
‘“-~-~x,~f_ﬁffii.w..ﬂf‘/ Nikima Buena Buena Relevante Acordes No

Mapa de actores,
herramienta Design Thinking

Fuente Primaria

3% DE PROSPECTOS AFINES AL MODELLO DE NEGOCIO Pag. 76
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